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CORSO DI ALTA FORMAZIONE 

M arke t i n g  I n t e rn az io na l e    
&  I ng l ese  p e r  g l i  Af f a r i   

 

Top Solu t ions International Sales & Training si occupa di sviluppo delle aziende italiane sui  m ercati mondiali e di Alta 
Formazione in discipline Aziendali 

In l ingua è un Centro Internazionale, specializzato nella formazione linguistica General & Business, fo ndato nel 1968 e 
presente in diciotto paesi nel Mondo. 

 
Obiettivi:   Approfondire le strategie di marketing per il lan cio di prodotti e servizi  a livello Mondiale, crea re relazioni con clienti 
esteri organizzando le attività dell’ufficio Commer ciale, attraverso una conoscenza specifica dei merc ati obiettivo, delle tecniche 
Negoziali e delle procedure in tema di Internaziona lizzazione d’Impresa. 
Acquisire una conoscenza specifica dell’Inglese per  gli affari per muoversi con disinvoltura  nei cont esti  Internazionali. 
 

Alcune Aziende Partners:                                                                                                                                 Alcune Aziende Partners: 
 
 

 

 

Marketing Internazionale 
scelta dei prodotti, strategie di pricing, dei cana li 

e dei mercati obiettivo in Europa, USA e Asia, 
analisi dei paesi “emergenti” 

 

Tecniche di Negoziazione Internazionale in Italiano & Inglese  
 

Relazione con gli Enti e sostegno dell’ Internazionalizzazione 
Camere di Commercio, I.C.E., Regioni, Associazioni di categoria 

 

Tenuta della Corrispondenza Commerciale in Inglese  
 

Gestione del Ciclo dell’ Ordine 
 

Pianificazione e Preparazione di Fiere Internazionali e Missioni 
all’ Estero e Simulazioni in Italiano & Inglese  

 

Analisi degli Aspetti Doganali e della 
Documentazione richiesta per l’Esportazione in Ital iano & Inglese  

 

I Pagamenti nelle Transazioni con l’estero, scelta degli Incoterms, 
valutazione degli Istituti Assicurativi, mezzi di p agamento, lettere 

di credito 
 

Contrattualistica Internazionale in Italiano & Ingl ese 
 

Il Trasporto Internazionale come Fattore Critico di Successo 
 

Studio delle Opportunità nei principali Mercati Obi ettivo in Europa, 
Mercati Emergenti Brasile, Russia, India, e dell’es t Europeo 

 
 

Presentazione di Casi Aziendali Eccellenti, Simulazioni e Giochi di 
Ruolo in Italiano & Inglese  

 

Gestire Meetings in Inglese  
 

Gestione Telefonate  in Inglese  
 

Gestire Prenotazioni, Viaggi, pranzi di lavoro in I nglese  
 

Il linguaggio tecnico del Marketing in Inglese  

 
 

 

 
 

 
 
 
 
 

 

 

 

 
 
 

 

  
 

 
 
 

 

 

 

         

Destinatari:  Diplomati o Laureati motivati ad intraprendere una  carriera nell’ambito aziendale, Imprenditori, resp onsabili ed 
addetti  dell’ufficio commerciale. 
Durata:  60 ore di Lezioni frontali, Visite, Testimonianze A ziendali + Project Work di Sviluppo Internaz.  
Inizio Corso e Svolgimento:  entro la prima metà di Marzo 2008, frequenza il Ven erdì dalle 17:30 alle 20:30 *l’orario potrà essere 
lievemente modificato ed adeguato alle esigenze del  gruppo di allievi in caso di specifica richiesta” 
Numero Programmato:  piccoli gruppi di massimo dieci partecipanti, prev isto colloquio motivazionale 
Sede del Corso in Abruzzo:  TERAMO c/o sede Inlingua, Via G. Della Monica, 7 
 

In fo  &  Isc r iz ion i :   e -mai l :   te ramo@in l ingua. i t   -  in fo@topso lu t ions . i t  
 

Te l :  0861.240772  Fax :  0861.240772  Te l .  085.76637 Fax 085.4313962  

 


